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• Identify who you want to retain AND who you 
want to attract? 

– Restraunteurs, regional success, interested in 
Monroe market 

• What do they need to locate and grow in your 
community? 

– For Monroe = physical space

– Identify opportunities/challenges
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• January 2017 – Idea formation

• February 2017 – 202 E. Spring under contract by DDA

• March 2017 – Begin Brownfield process

• May 2017 – LOI from LR Burger

City of Monroe Case Study

How do we 
incentivize?
What is helpful to 
the entrepreneur? 
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City of Monroe Case Study
• January 2017 – Idea formation

• February 2017 – 202 E. Spring under contract by DDA

• March 2017 – Begin Brownfield process

• May 2017 – LOI from LR Burger

• August 2017 – DDA purchases both properties

• March 2018 – properties under contract by LR Burger

• June 2018 – Brownfield letter received

• July 2018 – Closing of sale to LR Burger (deferred payments)

• August 2018 – city demolition of 115 Midland Ave. 

• September 2018 – DD RLF & GCF RLF approved

• February 2019 – construction begins 

• September 2019 – Opening + payoff of DDA investment with RLFs

City of Monroe Case Study

City of Monroe Case Study

7

8

9


